
 

 

 

Vertriebsinfo MV 
Bad Homburg, 17. Mai 2024 

Verbessert und inklusive Digitalpolice 

Neue Unfallversicherung von Baloise 

Ab Mitte Mai wird unsere ausgezeichnete Unfallver-

sicherung noch besser und überzeugt mit zahlrei-

chen erstklassigen Leistungen zum fairen Preis.  

Höchstbewertungen bei Ascore, Franke & Bornberg 

und anderen Ratings bestätigen regelmäßig die 

ausgezeichnete Produktqualität der Unfallversiche-

rung von Baloise. 

 

Silber 

Das Standardprodukt Silber bietet bereits sehr 

viele gute Leistungen, die in diesem Segment Maß-

stäbe setzen, dennoch haben wir ihn weiter verbes-

sern können. So sind z.B. künftig im Rahmen der 

kosmetischen Operationen auch Kosten des 

Zahnersatz versichert und in die Bergungskosten 

wurden Kosten für die Dekompressionskammer 

aufgenommen. 

Gold 

Unser Premiumprodukt Gold glänzt bereits jetzt am 

Markt und erzielt regelmäßig Auszeichnungen für 

besten Versicherungsschutz. Mit Blick auf die Kun-

denbedürfnisse ist es uns gelungen, den Tarif 

nochmals zu optimieren und attraktiver zu gestal-

ten. 

Der Helmbonus belohnt das Tragen eines Helms 

mit einer erhöhten Invaliditätsgrundsumme. Wir ha-

ben weitere Sportarten aufgenommen und auch 

Kinder in Lastenrad, im Fahrradanhänger oder im 

Kindersitz kommen nun in den Genuss des Helm-

bonus. 

Erstmals bieten wir in der Unfallversicherung nun 

auch eine Konditionsdifferenzdeckung an. Ihre 

Kundinnen und Kunden profitieren damit bereits ab 

Antragstellung bis zu 12 Monate von allen prämien-

pflichtigen und prämienfreien Leistungen wie Ber-

gungskosten, Kosten für kosmetische Operationen 
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und dem erweiterten Unfallbegriff, ausgenommen 

ist die Unfall-Rente. 

Die Leistungen der medizinischen und berufli-

chen Rehabilitation erfolgen bereits jetzt unbe-

grenzt, wir erbringen die Leistungen künftig bis zu 

einer Dauer von vier Jahren!  

Als Highlight für Ihre Kundenberatung bieten wir zu 

den Reha-Leistungen spezielle Webinare in Zu-

sammenarbeit mit unserem Dienstleister IHR Reha-

bilitations-Dienst an! Melden Sie sich gleich über 

diesen Link an. 

 

Baustein Aktivschutz 

Unser Baustein Aktivschutz ist für die schulische 

und berufliche Wiedereingliederung besonders 

wertvoll. Wir bieten Kostenübernahme für spezielle 

Therapien und Heilkosten bis zu 10.000 EUR, Ver-

dienstausfallgeld bis 1.000 EUR und Sportgeräteer-

satz bis 1.500 EUR. Ganz neu haben wir jetzt auch 

den Personaltrainer aufgenommen und den Sport-

gerätekatalog erweitert. 

 

Integralfranchise: Die günstige 

Option für den Ernstfall 

In beiden Produktlinien führen wir zudem eine In-

tegralfranchise ein. Die Integralfranchise wirkt wie 

ein Selbstbehalt, der ab einem Invaliditätsgrad von 

20% rückwirkend entfällt und ausschließlich für die 

Invaliditätsleistung gilt. 

Die Integralfranchise kann in verschiedenen Le-

benslagen genutzt werden, beispielsweise als 

Worst-Case-Absicherung für den preissensiblen 

Kunden oder zum Abfangen der Altersstufung, 

wenn der Versicherungsschutz für schwere Unfälle 

ohne großen Prämienanstieg beibehalten werden 

soll. 

 

Gut zu wissen: Alle prämienfreien und weitere prä-

mienpflichtige Leistungen wie Krankenhaustage-

geld, Schmerzensgeld und viele mehr werden un-

abhängig davon in voller Höhe erbracht. 

Wertvoller Hinweis: Die Integralfranchise wird auch 

für die Gruppenunfallversicherung angeboten. 

 

Prozessuale Verbesserungen 

Im Rahmen der Überarbeitung der Produkte und 

zur Einführung des neuen Verwaltungssystems 

Guidewire in der Unfallversicherung haben wir zu 

den inhaltlichen Verbesserungen auch Verbesse-

rungen unserer Prozesse umsetzen können. 

Sie profitieren hier von einer Klarstellung der Vor-

schadenanfrage, die Zweifelsfälle und Nachfragen 

obsolet macht. Zudem konnten wir die Gesund-

heitsfragen (Mitwirkung 100) entschlacken und 

wesentlich kürzen. 

Weiterhin haben wir die Altersumstufung pro-

zessual optimiert: Melden sich Ihre Kundinnen und 

Kunden bei einer Altersumstellung nicht, so wird im 

neuen Produkt der Beitrag beibehalten und die 

Summen reduziert. 

Darüber hinaus werden Ihre Kundinnen und Kun-

den und Sie bereits automatisiert über beide Alters-

umstellungsmöglichkeiten informiert, indem sowohl 

die bisherigen Prämien mit neuen Summen als 

auch die die bisherigen Summen mit neuen Prä-

mien berechnet und zugesandt werden. Darüber 

hinaus erfolgt eine Umstellung aus dem Kindertarif 

ohne Rückmeldung der Kunden künftig in Berufs-

gruppe A. 

https://register.gotowebinar.com/rt/7357161493714274134?source=vertriebsinformation
https://register.gotowebinar.com/rt/7357161493714274134?source=vertriebsinformation


 

 

 

 

Unterstützende Dokumente 

Folgende Druckstücke stehen im Maklerportal be-

reit. Zusätzlich bieten wir auch eine digidor Kam-

pagne an. 

Druckstücke Unfall 

• Prospekt    BAU 2252 

• Flyer    BAU 0101 

• Leistungsübersicht   BAU 2117 

• Ermittlung Vorsorgebedarf  BAU 2239 

• Übersicht Schülerrenten  BAU 8012 

• Kosten barrierefreie Umbauten BAU 8169 

• Poster A2    BAU 2249 

• Poster A1    BAU 2248 
 

 

 

Druckstücke Gruppenunfall 

• Leistungsübersicht   BAU 8097 

• Flyer     BAU 2197 

• Steuerliche Aspekte   BAU 2198 

 

 

Prozesse und Technik 

Die neue Unfallversicherung und auch die 

Gruppenunfallversicherung stehen für das 

Neu- und Änderungsgeschäft hier zur 

Verfügung: 

• Nafi 

• vema 

• Smart Insur Tech 

Weitere Anbindungen erfolgen zeitnah, 

auch erfolgt bei einzelnen Consumern / 

Vergleichern die Umsetzung erst schritt-

weise für die einzelnen Tarife. 

Auch als Digitalpolice erhältlich 

Für die Einzelunfall- und Gruppenunfallver-

sicherung erhalten Kundinnen und Kunden 

die Police und alle vertragsrelevanten Do-

kumente umweltfreundlich per E-Mail im 

PDF-Format. Für die Wahl dieser nachhal-

tigen Option belohnen wir sie mit einem 

Rabatt von 5 %. 

 

Ansprechpartner 

 

Für Fragen zum Tarif oder Neuge-

schäft wenden Sie sich bitte an Ver-

triebsunterstützung PKG oder Ihren Re-

gionalmanager. 

 

Vertriebsunterstützung PKG 

06172 125 4700 

angebote-privat@baloise.de 

 

Bei Fragen zu Bestandsverträgen steht 

Ihnen das Kundenmanagement gerne 

zur Verfügung. 

 

Kundenmanagement 

06172 - 125 4200  

pk-info@baloise.de 

mailto:angebote-privat@baloise.de
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