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Schwung für die betriebliche Altersversorgung 
 
Liebe Vertriebspartnerinnen und Vertriebspartner, 

mit der ERGO Betriebs-Rente Dynamik gibt es nun ein renditestarkes Produkt, das für Sie eine ideale 
Portfolio-Ergänzung im bAV-Bereich sein dürfte: Denn mit der „Garantie nach Bedarf“ lassen sich 
Ertragserwartungen und Sicherheitsbedürfnisse ganz nach Kundenwunsch miteinander vereinbaren.  

Die wichtigsten Features des neuen Produktes können überzeugen: 

 100 % Fondsquote ab Beginn möglich: Ein starker „Investment-Motor“ ermöglicht mehr 
Renditechancen. 

 Flexibel wählbares Garantieniveau: Die Beitragsgarantie kann zwischen 60 % und 100 % betragen. 

 Automatischer Lock-in von Gewinnen: Erträge aus Kurssteigerungen können einfach „weggesichert“ 
werden. 

 Sechs Anlageportfolios für jeden Vorsorgetyp: Auf Wunsch sind diese nachhaltig und sozial 
ausgerichtet. 

Ideal auch für nachhaltig orientierte Kunden 

Für Unternehmen, die verstärkt auf ESG-Kriterien achten, gibt es einen weiteren, ganz wesentlichen 
Aspekt: Das Sicherungsvermögen der ERGO Betriebs-Rente Dynamik hat aktuell die höchste SFDR-Quote 
aller Versicherer in Deutschland.  

Mehr Unterstützung, mehr Vertriebserfolg 

Um das neue Produkt einfacher an Ihre Kunden zu bringen, können Sie auf umfangreiche 
Vertriebsunterstützung durch die „bAV Einfach-Macher“ zählen: Das sind die ERGO Experten, die Sie in der 
bAV von der Erstberatung über die Produktauswahl bis zur Verwaltung unterstützen. Ein modularer „bAV-
Baukasten“ ermöglicht außerdem, dass Sie präzise auf die Wünsche Ihrer Kunden eingehen können und 
dabei schneller zu maßgeschneiderten Lösungen kommen. 

Einfach ausprobieren 

Wie Sie sehen, bietet die neue ERGO Betriebs-Rente Dynamik viele Vorteile. Die Angebotserstellung 
mithilfe unseres bAV-Tarifrechners, den wir komplett neu gestaltet haben, ist unkompliziert und einfach – 
probieren Sie es aus.  
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